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TYON TAUSTA JA TAVOITE
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TAUSTA
KIEPPI-hanke kehittda kaupunginosia (Tampereella Hiedanrantaa), joihin syntyy uutta kierto- ja
jakamistalouteen pohjautuvaa yritystoimintaa ja tyopaikkoja. Yksi hankkeenne sisalloista on

monimuotoiset ja terveytta edistavat sini-viherrakenteet, joihin liittyen olette kehittaneet
rikastamisniitty-konseptia.

Konsepti on tahdan mennessa kuvattu suuntaa-antavalla tavalla, joka auttaa keskusteluissa alan
yritysten kanssa. Konseptissa on kyse rakennettavan ympariston luontaisen kasvillisuuden

sailyttamisesta rikastamisniityn avulla - rikastamisniittyjen avulla rakennettavan alueen alkuperaista
kasvillisuutta voidaan palauttaa alueelle rakentamisen jalkeen.

TAVOITE

Tarpeenanne oli selvittaa Hiedanrannan kaupunginosassa kehitettyyn rikastamisniitty-konseptiin
liittyvia lilkketoimintamahdollisuuksia yhdessa alan yritysten kanssa.

Toivoitte meiltd konseptiin perehtymista, viheralan yritysten haastatteluita (max. 6 kpl) ja niihin
perustuvaa yhteenvetoa. Lupasimme lisaksi sisallyttaa yhteenvetoon suosituksia jatkon toimenpiteiksi.
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TOTEUTUS
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Kaytannon toteutuksesta

> Viisi haastattelua, joiden kesto
noin 45 minuuttia per
haastattelu

> Haastateltavia olivat: viheralan
yrittaja, puutarha-alan yrittaja,
vertikaaliviljelman puutarhuri,
yhteiskunnallisen yrityksen
toimitusjohtaja, viheralan
tyonjohtaja
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LOYDOKSET
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YHTEENVETO KERATYSTA ASIAKASYMMARRYKSESTA
(Liiketoimintaan liittyvat nostot)

1. Kukaan haastatelluista ei ollut valmis rakentamaan rikastamisniityistd omaa liiketoimintaa eli myymaan itse suoraan
kyseista palvelua, riskit suuria ja skaalaus hankalaa/lahes mahdotonta.

2. Kaikki haastateltavat nakivat tassa mahdollisuuksia, jos tdille [6ytyy ostaja/maksaja muualta. Osa oli valmis [ahtemaan
mukaan tuottamaan kaikkia kolmea aluetta (siementen keruu, niittyjen hoito, kasvien siirto takaisin alkuperaiselle alueelle).
Tilaajan vastuu uusilla liiketoiminta-alueilla on suuri. Hinta, joka palvelusta halutaan maksaa, maarittaa myos lopputulosta.

3. Rikastamisniittyja kannattaa tarkastella maine/ymparistonakoékulmasta, ja se tuo uusia mahdollisuuksia toiminnan
rahoittamiseen. Fakta: Ekosysteemien tuottavuuden laskun hinta vuodessa jo nyt yli 4 biljoonaa euroa (Uusiouutiset
5/2021) -> biodiversiteetin s3ilyttdminen tulee olemaan yha puhutumpi aihe, joten siitd huolehtimiseen osallistuminen on
mille tahansa yritykselle yhteiskunnallisesti merkittava asia.

4. Haastateltavat antoivat jatkoehdotuksia toimijoista (katso liite), jotka mahdollisesti pystyisivat yhdistamaan
rikastamisniityt osaksi muuta olemassa olevaa liiketoimintaa.
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SUOSITUKSET JATKOON TILAAJALLE

1. Kehitetaan toiminnan rahoitusmalleja, joiden avulla ty6ta voi
tulevaisuudessa jatkaa ilman kaupungin suoraa rahoitusta.

2. Kartoitetaan lisaa yrityksia/yhteisoja/oppilaitoksia, joiden
olemassa olevaan liiketoimintaan rikastamisniityt voisi sujuvasti
yhdistaa.

3. Keskustellaan rakennusyhtididen tai muiden toimintaan
liittyvien tahojen kanssa seka rahoitusmahdollisuudesta etta
potentiaalista osallistaa asuntojen ostajat toimintaan.
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IDEOITA LIIKETOIMINNAN KEHITTAMISEEN JA
RAHOITTAMISEEN

. Toimijan, joka rakentaa tasta liiketoimintaa, on hyva maarittaa selkea tuotteistus eri osa-alueille. Hinnoittelu
voi olla esim. pakettimalli: siementenkeruu/niityn yllapito/kasvien palauttaminen alkuperaiseen ymparistoon
myydaan erikseen tiettyyn etukateen sovittuun hintaan.

. Suunnittelijan rooli toiminnan kehittamisessa on merkittava, on hyva sopia selkeat raamit hankinnoille.
Kokonaisuus lahtee liikkeelle halutun lopputuloksen suunnittelusta, se maarittaa myos hankinnan hinnan.

. Kumminiitty-malli yrityksille: yritys voi ostaa itselleen kumminiityn, eli rahoittaa rikastamisniittytoimintaa ja
samalla luonnon ekosysteemien s3ilymista (samankaltainen malli kuin esim. Gubbella tai teattereilla).

. Tuodaan esiin yrityksille tuleva markkinointi- ja viestintdetu toimintaan osallistumisesta. Aitoa auttamista, ei
viherpesua.

. Asukkaat voidaan ottaa mukaan tukemaan toimintaa esim. nimikkokasvien tai asunnon oston yhteydessa
myytavien niittyosakkeiden kautta.

. Voiko olla jopa velvoite rakennusyhtioille hoitaa tama? Enta lainsdadanto, mita se mahdollistaa?

. Voiko luonnonvarakeskus/valtio yllapitaa siemenpankkia?
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MUOTOILEMME IHMISLAHTOISTA LIIKETOIMINTAA

Meita ohjaa intohimo, ilo, rohkeus ja aito halu luoda yhdessa hyvaa ymparillemme.
Anna Mari Koutroukides
palvelumuotoilija | liilketoimintamuotoilija
0405510319
annamari@kreapal.fi
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LITE: YHTEENVETO KERATYSTA ASIAKASYMMARRYKSESTA

(Laajat tiedot)

POTENTIAALI TOIMIALALLA

> Toiminnan yhdistaminen johonkin
jo olemassa olevaan, kuten
viherrakennus, puutarhat,
siirtonurmikkorakentajat,
palstaviljelijat, vertikaaliviljely,
kunttarakentajat, Pro-agria,
oppilaitokset, saitiot

> Tietotaidon jakaminen osa-alueena
toiminnassa

> Selkean tuotteistuksen
rakentaminen esim. nurmipaketin
tilalle niittypaketti tms.

RAJOITTEET TOIMIALALLA

> Haastava rakentaa pelkastaan
Hiedanrannan rikastamisniitysta
liiketoimintaa

> Suuret riskit ja suuret lisakulut +
investoinnit, toiminnan jatkuminen
esim. 3 vuoden ajan pitaisi taata
aloittaessa

> Mista volyymia pelkastaan tahan, ei
kovin todennakoista

> Hinta ratkaisee usein, halpoja
siemenia tarjolla runsaasti, ei viela
ymmarrysta erikoiskasvien arvosta

TOIMIALAN KUUMAT AIHEET

> liImastonmuutos

> Biodiversiteetin menetys ja
sithen liittyvat mittavat
taloudelliset/fyysiset/systeemiset
riskit

> Viherpesu versus aito halu auttaa

> Hedelmapuut tuottamaan satoa,
ja niihin voisi yhdistaa kukkaniityt

ASUKKAIDEN TARPEET

> Hyvinvointi

> Mahdollisuus oleilla luonnossa
> Tarve pitaa huolta luonnosta ja
maapallon tulevaisuudesta
>Yhteisollisyys

> Lahiruoka

> Hyvantekeminen

MIHIN VILJELMIA VOISI SJOITTAA

> vertikaaliviljely

> viherkatot

> viherseinat

> Kattoterassit

> Nurmikoiden asemesta
kaupunkialueelle

> Hedelmapuuviljelmien viliin
> Liikennealueet

POTENTIAALISIA IDEOITA JATKOON

> Gubbe-malli yrityksille (kumminiitty)

> Asukkaat mukaan tukemaan toimintaa esim.
nimikkokasvit tai asunnon oston yhteydessa
asiakas ostaa myo0s niittyosakkeen

> Markkinointi- ja viestintaetu yrityksille
nittyosakkeiden tms. kautta

> Voiko olla jopa velvoite rakennusyhtigille hoitaa
tama?

> Voiko luonnonvarakeskus/valtio yllapitaa
siemenpankkia?

TOIMIALAN EPAVARMUUSTEKLAT

> Miten siemenet itavat

> Osaamisen puute erikoislajeissa
> Onnistuuko siirto

> Kuinka paljon taytyy investoida
> Skaalaus on vaikeaa

> Vieraslajien leviaminen
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